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夏日炎炎，炽热的阳光激发了城市的无限热情，更催生
出一股蓬勃的经济活力。近日，记者通过走访发现，各大饭
店“外摆”亲民美食引发抢购狂潮，亲子游泳、定制旅游掀起
暑期经济热浪，空调、冷饮销售量随高温节节攀升。夜市经
济更成今夏亮点，新霖飞夏日市集与幸福里夜市通过免摊
位费、发消费券等创新举措，将美食、文创与音乐节等文化
活动深度融合，以创新经营模式激活消费新动能，绘就一幅
热力四射的夏日经济图景。

珍馐外摆引客至 烟火升腾活力现

“给我一份糖醋排骨！”“黑椒牛肉粒还有没有？”……连
日来，新霖飞国际大酒店、皇华国际大酒店等多家酒店、饭
店纷纷推出创新经营模式：将精心烹制的菜品移至大堂或
店门口“外摆”销售，以亲民价格、优质品质和便捷形式，让
高档餐饮走进寻常百姓家。

15日下午5时许，记者来到皇华国际大酒店看到，一楼
大厅内人头攒动，长桌上整齐摆放着数十种用环保餐盒分装
的菜品，明码标价、卫生规范。开售仅45分钟，主菜就已售
罄，而花卷、包子等面点更是在10分钟内被抢购一空。“我们
每天准备600至800个花卷、360个包子和800块酥饼，依然
供不应求。”厨师长薛树栋告诉记者。酒店总经理夏晓春向
记者展示了预订群的火爆情况：“现在才五点，我们就已收到
45笔明天的预订单。”为方便顾客取餐、避免白跑，酒店建立
了联系群，顾客可在群内预约接龙，第二天直接取菜。目前
预约群人数已达上限500人。“现在，我们人手有限，为了保
证质量，将暂时不再建新群。”夏晓春补充道。

新霖飞国际大酒店每日中晚均准备十多样菜品，菜单
每日更新，并根据顾客反馈调整推出新菜，每天销售火爆。
该酒店杨经理告诉记者：“我们所售的所有菜品均为纯手工
制作，保证不售卖隔夜菜。”

当日下午6时许，幸福里一家饭店门口支起了一顶遮
阳伞，伞下整齐排列着十多个保温餐盘，宫保鸡丁红亮油
润，汪豆腐嫩滑诱人，糖醋排骨色泽金黄，还有清炒时蔬、红
烧狮子头等家常菜散发着阵阵香气。店员戴着口罩和手
套，一边热情招呼着过往行人，一边麻利地为顾客打包。

走访期间，记者发现我市多家餐饮企业纷纷推出“外
摆”经营模式，为市民提供更多元化的消费选择。在皇华
国际大酒店精心布置的外摆摊位前，正在选购餐食的张
勇告诉记者：“夏季厨房高温难耐，现在只需花费几十元
就能享受到专业厨师烹制的精品菜肴，既省时省力又经
济实惠。”张先生一边说一边向记者展示他刚购买的酸菜
鱼和鸡爪。

张先生的话语反映了邮城众多老百姓的心声。炎炎夏
日，买菜烧饭就是老百姓的一件头疼事，众多酒店饭店推出
的“外摆”业务，既解了老百姓的烦心事，又增加了自身的经
营收益，可谓一举两得。

亲子同“游”乐无涯 多元消费热潮涌

随着暑假到来，以学生群体为消费主力的“暑期经济”
大幕徐徐拉开。从兴趣培训到旅游度假，从商场娱乐到运
动健身，商家纷纷围绕亲子需求打造特色服务，掀起暑期消
费新浪潮。

亲子游泳项目成为热门选择。15日下午2时许，记者
来到位于新霖飞国际大酒店的游泳馆内，只见碧蓝的泳池
内水花翻溅，数十组家庭正在享受清凉时光。据场馆负责
人介绍，今年暑期，亲子游泳课较受欢迎，暑期以来泳馆日
均接待和咨询量突破300人次。

在世贸商圈一家游泳馆内，记者看到销售人员正向咨询
游泳班课程的家长热情介绍：“现在报名亲子游泳课程可享
受限时优惠，仅需2600元，上课时间还可以根据您的日程灵
活安排……”现场吸引了不少家长驻足询问、报名。“女儿今
年8岁，一直对游泳很感兴趣。现在亲子课程价格优惠，而
且八月份孩子的其他培训班正好都结束了，我打算和她一起
报名亲子班。”正在前台咨询的刘女士笑着告诉记者。

旅游市场同步升温，亲子出游个性化服务成亮点。位
于花湾路的一家旅行社张店长告诉记者，暑期以来，亲子旅
行非常受欢迎，每日咨询量上百，截至目前成交量将近200
单，涵盖国内外路线。“顾客有需求，我们就有方案，个性化
定制路线。”张店长说，我们会根据顾客对于住宿、餐饮、游
玩项目的偏好进行精准推荐，其中高端亲子酒店尤其受欢
迎。海潮路一家旅行社负责人也表示，“亲子出游，很多家
庭看重住宿品质，我们会优先筛选符合要求的酒店，并围绕
酒店周边规划特色游玩路线，如去附近的动物园、科技馆
等，既能让孩子们享受舒适住宿，又能丰富游玩体验。”

商场业态也积极布局亲子消费，增设亲子乐园、手工坊
等区域，部分商家还贴心设置家长休息区，提供充电、茶饮
等服务。

防暑降温正当时 数字营销来助力

连日来的持续高温天气催生了旺盛的消暑需求，带动空
调、冷饮、应季水果等品类销售全线飘红。各商家纷纷推出
创新营销策略，线上线下融合成为今夏“清凉经济”的亮点。

性价比高的空调销量迎来爆发式增长。在京东电器通
湖路店，记者看到一派繁忙景象：工作人员忙着搬运新到货
的空调，销售人员热情地为顾客推荐产品，不少消费者在仔
细对比不同品牌、型号的产品后，当场敲定订单，希望能尽
快安装使用以应对高温。据店长吴先生介绍，前段时间温
度高达40度时，每日可卖出空调二三十台，目前仍保持日
均5台左右的稳定销量。正在收银台前结账的顾先生向记
者分享了他的购物心得：“现在消费更注重经济实惠了，今
年通过以旧换新政策，用家里那台老空调抵扣了300元，最
后只花了2000元就买到了这台挂机空调，既享受到了政策
红利，又实实在在省了钱。”他边说边向记者展示手中的购
物单据，脸上露出满意的笑容。

冷饮市场表现亮眼。在大冰郎雪糕铺怡嘉店，记者看
到，十几个冰柜整齐摆放着500余种雪糕产品。负责人孙
先生介绍，该品牌自2023年在高邮开设首家门店以来，已
扩展至4家分店。“虽然5元以下的传统口味雪糕仍是主
流，但我们也引进了不少网红新品满足消费者尝鲜需求。”
孙先生透露，今年销量同比增长达20%至30%。

应季水果销售同样火爆。在小米果业、北海小李果业一
店、百果园世纪城店等多家水果店，西瓜、晴王葡萄等消暑水
果琳琅满目，被摆在最显眼位置。小米果业、北海小李果业
一店店员告诉记者，为满足不同消费需求，门店推出西瓜切
块销售服务，四分之一或二分之一规格的西瓜尤其受欢迎，

价格在1-4元/斤。
值得关注的是，数字化营销正成为商家抢占“高温经

济”的新武器。大冰郎雪糕铺、北海小李果业等商家纷纷通
过短视频平台开展视频宣传、直播营销，推出优惠套餐吸引
顾客到店消费，有效带动了销售增长。这种创新营销模式
正在成为商家抢抓高温商机的标配。

华灯初上聚人气 夜市开启燃夏夜

夏日经济的火热，在夜晚展现得尤为淋漓尽致。16日
晚，记者走进新霖飞夏日市集，看到鲜榨果汁、冰豆花、榴莲
芝士饼、钓小鸡、非遗漆扇等100多个摊位错落有致地排列
着，不少摊位前都围满了顾客；幸福里夜市街品类繁多，上
百种美食在此汇聚：酸辣开胃的酸辣粉、臭香诱人的臭豆
腐、香气扑鼻的炒饭等，摊主的吆喝声、食客的谈笑声、滋滋
作响的烹饪声交织成一曲夏夜交响乐。

为了让夜经济更具吸引力，各商圈可谓各显神通。新
霖飞夏日市集通过免除摊位费降低经营成本，幸福里夜市
街以消费券刺激消费，满足了市民多元化消费需求。新霖
飞夏日市集的凉皮摊主华女士对今年的经营环境赞不绝
口：“市集管理方推出的一系列惠民举措让我们实实在在受
益。不仅全面取消了摊位费，大幅降低了经营成本，还通过
科学的品类规划，确保每个摊位各具特色。这种差异化的
管理方式既保障了摊主的收益，又为游客提供了丰富多样
的消费体验。”

“代金券的发放对提升店内客流量与销售额效果显
著。”幸福里夜市街内一家主营捞汁小海鲜的商户秦先生告
诉记者，天气渐热，走出家门的人有所减少，有了这代金券，
来逛夜市的顾客不减反增。

当夜幕降临，和三五好友一起在热闹的步行街、商圈聊
着天吃着烧烤美食，好不惬意。记者在幸福里夜市街看到，
不少上班族结束一天工作后，与好友相约在此小聚。在“小
鱼天妇罗”摊位前，等候购买的顾客已排起了队伍。“这家天
妇罗外酥里嫩，配上特调酱汁简直绝了！”两个结伴而来的
闺蜜告诉记者，这条夜市街已成为周边白领下班后的休闲
胜地——既能漫步放松，又能品尝到地道的特色小吃，完美
满足了年轻人“逛吃逛吃”的消费需求。

幸福里夜市还将美食与文化完美融合。幸福里商业圈
总经理魏汉华告诉记者：“本周末夜市即将举办摇滚音乐
节，同时发放3万元消费券，不仅能让消费者感受文化魅
力，更为夜市商户带来可观的客流和收益。”

夏日经济 热力全开
□ 记者赵妍东方 郭萌 王冰彬
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