
新年将临 线上线下经济“冷热不均”
面对“洋节”，市民消费更趋理性

! 记者 翟甜甜

2018年新年将临，不论是线下实体还是
线上电商，纷纷抢抓“节日经济”，推出各种优
惠促销带动消费。推出的节日打折促销、购物
送礼等优惠活动也相当给力，3.8折、5折、6.9
折让人眼花缭乱。“节日经济”升温，有些卖场
甚至将折扣优惠持续到元旦以后。但是记者在
走访中发现，元旦节日消费市场不断升温的同
时，线上线下也存在着“冷热不均”的现象。

线下商超节日气氛浓厚

日前，记者在市区各大商场和超市内走
访发现，不少店铺都在显眼位置张贴上了迎
圣诞、新年的装饰品，一些商家打出了“满额
赠礼”“礼券大派送”等促销广告。“现在只要
过节，商家都会想方设法搞促销活动，以此拉
动销售。”一位商场负责人李先生称，受网购
和电商冲击，线下实体的日子不好过，但现在
多数品牌是线下线上融合，对实体经济还是
有一定的带动作用。因此借助不同的节日节
点，拉动实体店销售也是一种营销策略。

私家烘焙坊也是订单不断，记者来到位于
文游路上的某私家烘焙坊，店里迎新年主题的
装饰品琳琅满目。“去年很多家长都来给孩子定
主题蛋糕，今年我们早早备足装饰品，等待家长
和孩子们过来一起制作蛋糕。”店主介绍说，现
如今，不少家长在节假日期间带孩子一起制作
糕点，将手工烘焙作为一项亲子互动活动。

线上电商经济“遇冷”

记者登录一家电商平台看到，首页打出
的是圣诞主题活动，从婴幼儿用品到服饰、食
品、红酒、家居等全在打折，折扣从 5折到 8
折不等。而另一家国内大型电商平台推出 1

元抢购、9.9元购、特价抢家电、配发现金红
包、赠送购物券等各类活动。

不过，在商家们满心欢喜营造圣诞商业
氛围之时，消费者则显得比较淡定。市民王女
士告诉记者，之前的“双十一”和“双十二”已
经把腰包“洗劫一空”了，所以面对圣诞主题
的服装打折并没有太大的购买欲。“况且一到
节日，商家的打折促销基本都是千篇一律，换
汤不换药，所以少了许多新鲜感。”市民周女
士坦言，圣诞节跟其他的日子没多大区别，主
要是给自己找个放松心情的理由。简单聚个

餐就可以了，不需要太奢侈。
某电商企业负责人陈先生告诉记者，随

着新年的临近，各大商超都在使出浑身的解
数招揽顾客，电商虽有价格优势但毕竟体验
性差，很多市民会被实体店营造的精美氛围
所吸引，电商的销售量自然会有所下降。

市民消费趋于理性

采访中记者发现，对于圣诞消费，多数消
费者的消费观念是渐趋理性的。大部分消费

者不再盲目跟从商家借助“洋节”营造出来的
消费概念。

圣诞节消费市场一冷一热的背后，是消
费升级后消费习惯的改变。实体、网店各有
优势。现在的商场都是综合性购物中心，与
其说消费者是来购物的，不如说是来休闲
的，因为逛街本身就是包含购物、休闲、聚
会、锻炼身体的综
合体验，这样的优
势是网络购物无法
比拟的。
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第九届全国秦少游学术研讨会暨北宋文化与秦少游高峰论坛开幕式讲话
□ 程郁缀

尊敬的徐培均先生、钱鸿瑛先生、陈祖美先生、施议对先生
尊敬的高邮市委常委、宣传部部长潘建奇等各位领导
尊敬的华东师范大学中文系王庆华书记
尊敬的常州南风词社诸位先生
尊敬的与会代表诸君、各位朋友：

大家好！我简短的致辞想表达三个意思：一是表达感激
之意，二是表达希望之意，三是表达祝福之意。

一、表达感激之意
这次第九届全国秦少游学术研讨会暨北宋文化与秦少

游高峰论坛，能够于隆冬时节在上海按时召开，首先要衷心
感谢华东师范大学中文系的领导和高邮市党政部门领导的
大力支持！感谢我们学会常务副会长、秘书长朱惠国教授的
精心策划和十分辛劳！因为有了他尽心周到的统筹安排以及
刘勇刚教授、朱丽霞教授等人真诚热情的通力合作，才有了
今天的盛会。我们还要感谢在座的与会诸君，大家冒着严寒，
从四面八方汇聚沪上，奉献才智、共襄盛举！对于以上各位领
导的支持、朱惠国等诸位同仁的付出，同时还有我们自己每
一位学者的真诚参与，实在是非一个“谢”字所能了得。

二、表达希望之意
我希望这次会议能在学术上深入研讨，开诚布公，各抒

己见，言之成理，持之有故；使秦少游的学术研究，能够在原
有的已经取得的成果的深度上有所开掘，在已经涉及到的研
究领域的广度上有所拓展，在我们研究者自身通过研究而获
取的人生感悟和品行境界上有所提升。记得2011年高邮的
研讨会上我们提出在继续研究秦少游词的同时，加强对秦少
游诗的研究、散文政论文的研究。会后我和朱惠国教授主持、
组织编写了《秦少游诗词文丛书》，由刘勇刚、吴雅楠编注了
《秦少游文精品》，黄思维编注了《秦少游诗精品》，谢燕编注
了《秦少游词精品》，感谢庞坚先生的鼎力相助，由华东师范
大学出版社于 2013年 10月出版，影响颇佳；其中，特别是
对秦少游文的研究，相对于已有的基本上仅限于对秦少游诗

词的研究而言，在研究领域上有新的突破，值得称道。
下一步在进一步加强对于秦少游文、诗、词研究的基础

上，我以为如何将秦少游放到宋代社会生活、政治党争、宗教
思想、风俗文化等背景下，放到与同时代其他文人诸如苏东
坡、黄庭坚等人的交往中以及相互影响的背景下，采用多种
方法深入研究，以期结出新的丰硕成果。这方面，我本来是请
朱惠国教授一会儿代表我们学会发表主旨报告，作为对秦少
游研究以往成果的总结、对今天研究现状的评析和对未来研
究路径的展望，但最后他推辞了。其实，他将这次会议的主题
拓展为《秦少游学术研讨会暨北宋文化与秦少游高峰论坛》，
实际上他已经指明了秦少游研究未来的方向，令人欣慰！

三、表达祝福之意
我以前就曾经说过，一个学会，就是一个大家庭；徐培均

先生是这个大家庭中的最长者，九秩高寿，德高望重！这个大
家庭中八十岁以上的老长辈还有好几位，诚乃众人之福也！
我们学会过两年开一次学术会议，就是一个大家庭办大喜
事。办大喜事总是要一家人齐心协力，气氛祥和，和睦相处，

其乐融融。我希望我们的这次会议也能开成一个心情愉快的
会议。唐代诗人岑参有句曰：“一生大笑能几回，斗酒相逢须
醉倒。”宋代诗人陈师道有《绝句》曰：“书当快意读易尽，客有
可人期不来。世事相违每如此，好怀百岁几回开？”———“一生
大笑能几回？”“好怀百岁几回开？”人的一生中真正快乐的事
情能有几回呢？人生短暂，相聚是缘！人生总是一期一会，任
何一次相逢都是唯一的、不可重复的、无法复制的。所以我们
要格外珍惜每一次重逢、每一次欢聚！人生无奈，宠辱难免，
我们每一个人都免不了有这样那样烦心的事情，希望这两天
我们能够放下那些烦心事，友善坦诚地交流，轻松愉快地度
过这美好的五十多个小时。

我曾经对北大学生说过这样的话：人生是什么？我以为
人生就是创造回忆。我们每一个人每一天都在为自己创造回
忆，同时也在为别人创造回忆；美好的回忆，成就了美好的人
生！一个为别人创造美好回忆的人生，无疑是幸福的人生；而
一个生活在别人美好回忆中的人生，同样也是十分幸福的人
生！———我衷心祝福在座诸君都能拥有这样一个美好而又
幸福的人生！

今年是第九届全国秦少游学术研讨会，九———在中国文
化中是一个大数，一个阳数，一个十分吉祥的数字；衷心祝愿
这第九届秦少游学术研讨会暨北宋文化与秦少游高峰论坛，
圆满成功！

人物背景链接：程郁缀，北京大学中文系教授，博士生导
师。曾长期担任北京大学社会科学部部长、《北京大学学报》

（哲学社会科学版）主编。主要著作有：《唐诗宋词》《历代论词
绝句笺注》《一日看尽长安花》（中国古代文学史讲座）、《缀玉
小集》（随笔集）。主要讲座有：《古典诗歌与人文精神》《古代
交友之道与现代人际关系》《土乃华夏热 月是故乡明———怀
乡爱国诗赏析》《海内存知己 天涯若比邻———友情送别诗赏
析》等。曾为中央电视台“百家讲坛”栏目、中国教育电视台

“国史演义”栏目主讲过古典诗歌赏析若干讲。

编者按：12月 16日至 17日，由全国秦少游学术研究会、高邮市人民政府和华东师范大学中国语言文学系共同主办的第九届全国秦少游学术研讨会在华东师范大学拉开帷
幕。本次研讨会期间，来自全国各地的 40多名秦学研究专家利用 2天时间，互相交流各自在秦学方面的研究成果，唱和秦观遗韵，追寻少游风采。今本报特刊出秦少游学术研究
会会长、北京大学教授程郁缀在此次研讨会开幕式上所发表的热情洋溢的讲话，以飨读者。

大学生“微商”贩假烟获刑
本报讯（通讯员 邮法宣 记者 钟合）近

年来，“微商”通过微信朋友圈借熟人关系销
售商品，不仅成本低，而且方便快捷。但与实
体店一样，“微商”一旦销售假冒伪劣产品，
也会受到法律的制裁。日前，我市法院开庭
审理了一起通过微信销售假烟案，被告人之
一的大学生小刘（化名），为了牟利，触碰了
法律的“高压线”，最终受到法律制裁。

小刘刚步入大学校门就学会了抽烟，而
且两三天就得一包烟。普通的一包烟市场价
要二十元左右，好一点的烟一包要达到五六
十元。这对于每月生活费有限的小刘来说是
一笔不小的开支。无意中，小刘发现微信朋
友圈里有人在销售香烟，而且价格明显低于
市场价，抽起来与市面上的烟也没什么大的
差别，既能省钱也能解烟瘾。成为老顾客后，
小刘被发展成代理商，自己也开始在朋友圈
卖烟。因为销售的香烟价格低廉，小刘确定
这些烟都是假烟。为此，他也曾担心过卖假

烟会犯法，但是上家告诉他，只要一天的销
售额不超过 5000元就不是犯法。这下，小
刘放心了。

随后，小刘申请了三个微信号，每个微
信号里都有上百个好友。每天小刘只要在微
信上跟人聊聊天，报报价，只要有人想买，他
就把订单发给上家，由上家统一发货。刚开
始做的时候，不到半个月，小刘就赚了 1600
元。看到小刘业绩不错，上家就将小刘拉到
一个微信大群。这个群里有500多人，大多
数都是卖假烟的。有了经验后，小刘开始大
批量拿货囤货。为了增加销量，他还培养了
自己的代理商，从中再赚取差价。小东（化
名）就是小刘的代理商之一。

去年 9月份，我市烟草局发现一女子
周某（化名）购进了大量卷烟，经检查有 210
余条。后经鉴定，这些香烟均为假冒伪劣香
烟。据周某交代，这些假冒伪劣香烟都是低
价网购得来。随后，市公安局通过侦查，锁

定了周某的上线卖家小东，以及小东的上
线小刘。

审理过程中，警方查明，2016年 6月份
以来，被告人小刘以牟利为目的，通过手机
微信以明显低于市场价的价格从他人处购
买假冒伪劣卷烟，并加价以明显低于市场
价的价格销售给被告人小东等人，销售金
额合计人民币 114万余元；被告人小东在
从被告人小刘处购得上述假冒伪劣卷烟
后，以牟利为目的，通过手机微信以明显低
于市场价的价格将上述假冒伪劣卷烟销售
给我市周某等人，销售金额合计人民币 46
万余元。

根据《刑法》相关规定，法院审理认为，
小刘、小东的行为已经构成了销售伪劣产品
罪。最终，小刘被我市法院一审判处有期徒
刑三年，缓刑四年，并处罚金人民币五十八
万元；小东被判处有期徒刑二年六个月，缓
刑三年，并处罚金人民币二十四万元。


