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周巷镇初级中学九（4）班学生查霖，

家住陈甸村七组，是个品学兼优的小姑娘，

经常受到左右邻居和学校老师的夸奖。天

有不测风云。去年，她的父亲因患突发性心

脏病去世，使这个原本就十分困难的家庭顿

时失去支柱。

查霖家有一个失去劳动能力的 73

岁的奶奶和一个患重度眼疾的妈妈。之

前，一家人的生活主要靠她父亲常年在外

打工挣钱支撑。查霖父亲的去世，对她的

家庭来说，无异于釜底抽薪。面对沉重的

打击，查霖家人成日以泪洗面。虽说现在

义务教育学杂费、住宿费都免费，但平时

的生活费也是不小的开支。没有了生活来

源，懂事的查霖只好作出辍学的选择。

就在查霖准备收拾书包与朝夕相

处的老师、同学挥泪告别时，该镇营北村

大学生村官许仁圆听说了这个消息。他

火速骑车来到周巷初中，找到校长和查

霖所在班级的老师，要求见见查霖同学。

见到查霖同学后，许仁圆诚恳地说：

“查霖同学，我希望你坚强起来，接受困难

的挑战，安心读书。你今后学习期间的费

用由我承担。”对此，查霖感到莫名其妙，心想：“我与你素不相

识，你凭啥来关心我。”

许仁圆一眼看出了小查霖的思想顾虑，他微笑着说：

“扶贫济困，是我应该做的。”查霖看着眼前这位和蔼可亲的

大学生村官，想到辍学并非她的初衷，顿时热泪盈眶，感激

地说：“谢谢你，大学生村官；谢谢你，好人。”

26岁的大学生村官许仁圆，走出校门参加工作还没有

几年，月工资不足2000元，并没有多少积蓄，他慷慨解囊资

助特困生的举动实在令人敬佩。据了解，从今年2月份起，

他按时在每月的第一个星期将100元钱送到查霖手中，作

为查霖的当月生活费。工作之余，他还经常到学校了解查霖

的学习和生活情

况，并勉励查霖认

真学习，长大后回

报社会，做一个对

社会有用的人。
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百年泸州老窖专卖店加盟条件

●认同百年泸州老窖、中糖烟酒的经营理念；

●具有广泛社会影响的人脉资源；

●具有良好的社会信誉;

●具有充足的资金。（欢迎更多团购店加盟）

百年泸州老窖专卖店盈利模式

"

整合传媒———央视６亿广告投放，强力打造中国酒业第一连锁；

"

精准营销———锁定中高端目标消费群，ＶＩＰ会员制全程管理；

"

个性营销———全方位、全品系、立体化个性酒定制;

"

口碑营销———高端社交、高端论坛、高端品鉴会及嘉年华;

"

大客户营销———政务用酒、商务用酒、珍藏用酒；

"

盈利回报———上述营销模式产生的丰厚利润。

面向全市（含各乡镇、各代理商）面向全市（含各乡镇、各代理商）

详询：谭经理 15852856888 公司地址：高邮市通湖路219号（中糖名烟名酒有限公司、百年泸州老窖专卖店驻邮办事处）

房租、装修费用、品鉴酒一切有公司承担
#

市场开发费用、专项促销费用一切有厂方承担。（具体事宜面议）

广告解释权在法律规定的范围内归中糖烟酒

“新规”严“卡”购物卡
□殷朝刚

由中国人民银行、国家商务

部分别发布的《支付机构预付卡

业务管理办法》和《单用途商业预

付卡管理办法（试行）》两“新规”

从今年11月1日起正式施行，这

意味着商业预付卡发卡使用将受

到更严格的管理。

预付卡分三大类

据了解，目前市场上的商业

预付卡按发卡人不同可划分为三

大类。第一类由专营发卡机构发

行，可跨地区、跨行业、跨法人使

用的多用途预付卡。这类预付卡

在很多商场、超市、宾馆、饭店可

使用。第二类由商业企业自主发

行，只在本企业或同一品牌连锁

商业企业购买商品、服务的单用途预付卡。

比如，苏果、乐购等超市商业预付卡，可在江

苏省境内同一品牌连锁商业企业使用。第三

类是现在许多美容院、健身会所等自主发行

的只在本经营场所使用的预付卡。

“新规”更严格

记者发现，此次出台的两部“新规”，

对预付卡购买实行实名制均有一致要求，

即：一次购买1万元以上额度预付卡的必

须实名，并且都规定，单位一次性购买预

付卡金额达5000元（含）以上或个人一次

性购买金额达5万元（含）以上的，以及单

位或个人采用非现场方式购卡的，必须通

过银行转账。值得注意的是，中国人民银

行明确规定，购

卡人不得使用

银行信用卡购

买多用途预付卡或为预付卡充值，以防范预

付卡套现或信用卡套现风险互相传递。此

外，还要求发卡机构要自觉关闭售卡系统中

客户使用信用卡购买预付卡的功能，从源头

上切断“以卡购卡”、“以卡充卡”的行为。

预付卡“新规”还规定，记名预付卡应

当可挂失、可赎回退卡，不得设置有效期；

不记名预付卡一般不挂失、不赎回，但有效

期不得低于3年。如果预付卡使用超过有

效期，卡内尚有余额，发卡机构应提供延

期、激活、换卡等服务，以切实保障消费者

的利益，预防发卡企业圈钱逃跑或拒绝赎

回。此外，多用途预付卡发行机构，要接受

备付金管理，其吸引的资金由人民银行来

监管。也就是说，多用途预付卡发行机构

如果出现圈钱逃跑或拒绝赎回的行为，人

民银行将从发卡机构备付金中按实支付给

消费者，以确保消费者的利

益不受损害。

商家规避有“术”

记者在走访中发现，虽

然预付卡实名制早已实施，

但许多商家并未严格执行，

实名制有名无实。在一家大

型超市，记者试探性地提出

要购买5000元的购物卡，这

里的工作人员打量了记者一

番说：“大面额购物卡要实名

制！你只能购买多张，化整为

零！”当记者问他怎么“化整

为零”时，这位工作人员笑着

说：“太简单了，你如果购买

1000元面额的预付卡，可以

变为买2张，每张500元，这就不用实名登

记了。”

按照规定，购买购物卡超过一定的数额，

需要购卡人提供身份证。但记者发现，几乎没

有一个人提供身份证，现场的工作人员也没

有向购卡人索要身份证，消费者购卡时都是

一手交钱，一手交卡。当记者同工作人员说起

“实名制”的规定时，这位工作人员说：“那样

太麻烦了，购卡人不愿意，我们也嫌烦。”

为何“实名制”有名无实？究其根源，一

是商业企业缺乏自律，以预付卡“绑架”消

费者，为了商业利益，想方设法踩“红线”；

二是监管不力，认为发卡是企业的自主行

为，监管有一定的难度，不能派专人“看”着

发卡。这就是现在许多商业企业，都把发购

物卡作为“团购”促销手段的原因。

“新规”严“卡”购物卡，目的不言而喻。
责编 郭兴荣


