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特供高级座便器仅售：499元；原价：1235元
服务热线：13901448437

地址：屏淮路24号（通达花苑小区东门南侧50米）
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详情请浏览“今日高邮”网站http://www.gytoday.cn
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百年泸州老窖专卖店加盟条件

●认同百年泸州老窖、中糖烟酒的经营理念；

●具有广泛社会影响的人脉资源；

●具有良好的社会信誉;

●具有充足的资金。（欢迎更多团购店加盟）

百年泸州老窖专卖店盈利模式

"

整合传媒———央视６亿广告投放，强力打造中国酒业第一连锁；

"

精准营销———锁定中高端目标消费群，ＶＩＰ会员制全程管理；

"

个性营销———全方位、全品系、立体化个性酒定制;

"

口碑营销———高端社交、高端论坛、高端品鉴会及嘉年华;

"

大客户营销———政务用酒、商务用酒、珍藏用酒；

"

盈利回报———上述营销模式产生的丰厚利润。

面向全市（含各乡镇、各代理商）面向全市（含各乡镇、各代理商）

详询：谭经理 15852856888 公司地址：高邮市通湖路219号（中糖名烟名酒有限公司、百年泸州老窖专卖店驻邮办事处）

房租、装修费用、品鉴酒一切有公司承担
#

市场开发费用、专项促销费用一切有厂方承担。

花钱办卡当心被“卡”
□ 殷朝刚

美容美发、健身、洗车等服务性行业几乎都会推出会员卡、

VIP卡等预付费式消费卡。使用预付卡消费，结算快捷，同时还

可以享受一定的折扣优惠。然而，记者在采访中了解到，近年来，

预付费式消费投诉越来越多，许多消费者花钱“买”来了不少烦

恼，有的甚至花钱办来的卡打了“水漂”。

充值办卡有陷阱

现在许多美容美发店都向消费者推荐“充值办卡”业务，并

承诺只要充值办卡，消费时就可享受打折优惠。市区的杨小姐

在某美发店充值3000元办了一张VIP金卡，消费时可享受5

折。但在消费过程中，杨小姐发现，店里给她提供的服务项目收

费几乎是“天价”。即使是打了对折后，烫个头发每次也要三四

百元，店老板说，用的都是好产品，但“好产品”到底好在什么地

方？什么价格？只有老板自己心里有数，消费者无法考证。据杨

小姐说，如果你不充值办卡，在消费时也可以讨价还价，但你办

了卡后，主动权就在老板那里，什么都是店家一个人说了算，你

如果想退卡，没门。

记者在采访中还了解到，现在许多美容店打出充100元抵

500元，充1000元抵5000元用的宣传广告。世上没有免费的午

餐，商家经营的最终目的是为了赚钱，充1000元抵5000元用，

不得不让消费者质疑其产品的优劣。据业内人士透露，现在许

多美容院向消费者提供的产品进价只有2到3折，也就是说

100元的产品进价也只有20至30元，但美容院把产品推荐给

消费者时，价格几乎要翻几倍。再则，美容院使用的产品在市场

上是看不到的，让消费者在价格上没有可比性。这就是商家的

精明之处，他们设下充值打折这一美丽的陷阱，宰你没商量。

充值办卡消费实际上是商家“绑”着消费者固定在其店里消

费的一种行为。你充值办了卡后，无论满意不满意，你只能在这

家店里消费，而消费项目的价格由店家说了算，消费者到底得到

什么实惠无从可知。

老板失踪 卡打“水漂”

充值办的卡打“水漂”，老板失踪店关门的情况在我市也时

有发生。今年上半年，我市一家健身会所的门口贴着告示称“内

部装修，暂停营业”。可半个月后，这家健身会所突然关门，老板

也失踪了。一位李先生懊恼地说：“我充

值2000元办了一张包两年的健身卡打

了‘水漂’不说，中途我还带周围的朋友

一起来办了好几张卡！现在与朋友见面，

心里总觉得过意不去。”

类似的事记者也亲身经历过。记者

曾在屏淮路南段的两家洗车店先后办过洗车卡。当时，洗车店搞

优惠活动，平时洗一次车需15元，但充值办卡后每次洗车只需

10元。反正经常要洗车，毕竟每次可节省5元，记者就花钱办了

洗车卡，但后来这两家洗车店突然先后关门，老板玩失踪，打对

方手机却始终处于关机状态，可记者的一张洗车卡只洗了10

次，剩下的钱就打“水漂”了。据了解，在这两家洗车店办洗车卡

的车主有上百人，得知老板关门失踪后，大家只好望“卡”兴叹。

正如一位车主所说：“为了几百元去打官司不划算，只好自认倒

霉！”

花钱办的卡打了“水漂”，对于某一位消费者来说也许金额

不大，但把商家办理的所有卡累计起来，数目却很可观。这些“缺

德”的商家就是抓住消费者这种心理，认为单个数目小，消费者

拿他们也不会怎样，所以“一跑了之”，赚个“卡”上余额。

店主换人 旧卡不认

陈女士在我市一家美容院充值办了一张 5000元的美容

卡，使用半年后，当她再次来到该美容院时发现，老板换人了。

陈女士原以为，新、老店主会把原先的老客户办卡事项交接清

楚，但陈女士得到的回答是，新店主盘下这家美容店时，老店主

根本就没有把老客户的相关资料留下，充值卡现在无法使用。

新店主还振振有词地说：“桥归桥，路归路，她是她，我是我，盘

店时，我把所有的盘店钱都付给原来的老板了，你去找她！”陈

女士打电话给原店主，开始还接电话借口在外地，以后就再也

不接电话了。

据了解，类似陈女士这样的遭遇，部分消费者也经历过，在

洗车店、浴室、美发店、健身房等处充值办了卡，但因店主换人，

旧卡无法使用，消费者只好自咽“苦水”。

[记者感言]如今持卡消费虽然已成为一种时尚消费方
式，但消费者应理性对待预付费消费，慎重选择办理“充值预付

费卡”。消费者在办理充值卡时，千万不能受商家的诱惑，怀着从

众、爱面子的心理，盲目办理“充值卡”，因为天上不会掉馅饼，世

上没有免费的午餐。同时，商家应以诚信为本，不要在充值办卡

打折上玩噱头，充值办卡消费，可能暂时会“绑”住一些消费者，

但如果你诚信缺失，没有“回头客”，“噱头”玩得再好，最终还是

要“关门”。如果你存心不良，以充值办卡的名义骗取消费者，以

后玩“失踪”，那是一种违法行为，最终是“玩火者自焚”。同时，消

费者要进一步增强防范意识和维权意识，尽量避免预付费消费

给自己带来的风险和损失。相关部门要加大对服务性行业诚信

经营、服务价格等方面的监管力度，给消费者创造一个明明白白

的消费环境。
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杨应国，现任菱塘回族乡人武部副部

长、清真村党总支书记。1993年，杨应国从

部队退伍后在菱塘回族乡穆菱宾馆工作，

生活稳定舒适。1995年，菱塘回族乡政府

成立集镇管理办公室，需要一个带头人，

杨应国服从组织安排，毅然放弃宾馆舒适

的工作，在集镇管理办副主任等工作岗位

上一干就是13年。

2008年，杨应国调任菱塘回族乡人武

部副部长。2009年12月，杨应国兼任沙湖

村党支部书记。2011年11月，他又被任命

为清真村党总支书记。对于组织上的每一

个决定，杨应国都愉快地服从，在最需要

他的岗位上发光发热，踏实苦干。一路走

来，杨应国在多个岗位表现出色，受到了

干部群众的广泛好评。

在负责集镇管理工作时，杨应国每天

的工作时间都在10个小时以上，几乎没有

节假日。他带领队员们走街串巷、入户调

查，针对实际情况制定切实可行的管理方

法，在坚持依法行政、严格执法的同时，尽

量保护老百姓的利益。在一次拆除店外搭

棚行动中，一户自行车修理店的违规帐篷

被强制拆除，修理店老板怀恨在心，便趁着

杨应国一个人晚上下班时袭击他。面对修

理店老板的殴打辱骂，杨应国清楚，自己面

对的不是恶徒，而是一时气愤的老百姓，贸

然还手只会使事态恶化，有可能还会误伤

对方，一直躲闪的杨应国最终三根手骨骨

折，身上多处擦伤。事情发生后，队员们忍

不住为杨应国打抱不平，但杨应国却没有

滥用职权为难修理店老板，而是耐心地向

他讲明拆除店外违规搭建帐篷的必要性，

分析拆违工作对于改善集镇面貌的意义。

杨应国说，我们是人民公仆，是为人民服务的，要时刻谨记党

的纪律，多换位思考，这样才能更好地开展工作。

杨应国是这样说的，也是带头这样做的。2009年12月，

他担任沙湖村党支部书记时，面对沙湖村村级集体经济薄

弱，五保户、低保户、困难户较多等现状，杨应国带领村干部

深入农户实地走访调查，对于群众反映的问题加班加点研究

对策，逐项予以解决。仅用一年的时间，沙湖村不仅还清了村

集体债务，集体经济还盈利7.8万元。

沙湖村的情况刚刚好转，2011年11月杨应国又服从组

织的安排担任清真村党总支书记。在全面了解清真村的情况

后，杨应国确定了规范村级财务管理、建章立制，整合集体资

源等工作重点，并敢于啃别人啃不下或不愿啃的硬骨头。鱼

塘发包是一项较难的工作，杨应国与村干部们多次研究商讨

并制订具体实施方案、明确职责、分工包干，通过一个多月的

努力，全村1100多亩鱼塘全部重新发包。仅此一项，就使村

级集体经济经营性收入从鱼塘发包前的29.82万元增加到现

在的62.57万元。

在十多年的基层工作中，杨应国始终服从大局，发挥润

滑油、螺丝钉的作用，坚守在最需要他的岗位上。作为一名共

产党员，他严格遵守党风廉政建设的各项规定，在近几年的

征兵工作中，杨应国拒收现金近万元，退回价值近5000元的

烟酒类礼品，坚持公平、公正按照征兵要求开展工作，受到了

应征青年家长的一致好评。

回想十几年的工作经历，杨应国感叹，三年的部队历练

教会了他什么是纪律、什么是职责，这也是他一直以来做人

的底线和工作的原则。 尤年 张云

图文无关

图文无关 勤廉风采

（具体事宜面议）

广告解释权在法律规定的范围内归中糖烟酒


