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9月29日至10月1日，由市政

府主办、市房管局承办的2012高邮市

秋季房产交易会在加洲会所成功举

办，吸引了众多市民看房。

据了解，今年的房交会共有18家

房地产企业参加。房交会期间，房地产

企业展出了商铺、小高层、多层以及别

墅等多类型房源，这让前去看房、选房

的市民有了更多选择的机会。现场，参

展商们除推出形式多样的优惠政策吸

引购房者，还通过发放资料、小礼品等

大力宣传自家楼盘的特色卖点吸引购

房者。

记者在房交会现场看到，由于看

中房交会的人气，除了众多房产企业

纷纷加盟外，市房管局等部门也派出

多名工作人员，现场为市民解答房产

相关证件办理、房屋契税缴纳等方面

的问题，并发放资料，为市民提供周到

实用的服务与帮助。

记者在采访中还了解到，目前邮

城楼市仍然是以刚性需求为主，大部

分刚性需求的消费者会根据自己的经

济条件来衡量购房面积，最受关注的

仍然是中小户型楼盘。此外，除刚性需

求购买者，中小户型也备受房产投资者青睐，因为二

次销售过程中，面积适中的楼盘最容易“脱手”。从这

届房交会上来看，中小户型的房产大量上市，正在迅

速弥补市场该类房源前期销售过快带来的市场供应

结构不平衡。据了解，不少参展楼盘都已将目光瞄准

了这一巨大的市场蛋糕。

“魅力邮城·品质人居 ”是贯穿本次房交会

的主题，记者在房交会现场注意到，最显眼的莫

过于二手房信息展示，从内容上看，上千户的二

手房信息可以让市民在选购新房的同时，挑到

适中的二手房，让更多市民能在房交会上“圆

梦”安居。

火热的房交会现场
历时3天，由市政府主办、市房管局承办，以

“魅力邮城·品质人居”为主题的2012高邮市秋季

房产交易会于10月1日落下帷幕。这3天，房交会

现场人来人往，热闹非凡；这3天，各房地产参展商

比拼实力、比拼品牌，争相吸引消费者。

一走进展区，红色的地毯在脚下延伸，通道两

侧被房地产参展商用色彩、灯光、音响、实景房模

营造出一种诱惑人的气氛，激起市民想了解这些

房产的欲望。靠近展厅大门口的是加洲豪庭的展

区，十几张乳白色的休闲沙发椅摆放整齐，一台水

晶吊灯悬挂在展区中间，黄色的灯光照着人心里

暖洋洋的，“2006年看苏果、2012年看乐购、2013

年看加洲”，现场的宣传标语十分醒目，制作的糕

点更让看房者倍感亲切。相较于加洲豪庭，沁园的

参展区布置得更加宽敞通透，展区一侧随意摆放

着数套桌椅，只要你一坐下来，不管是否要买房，

工作人员都会及时送上一杯茶水。展区另一侧摆

放着一个大型沙盘，除一幢幢实景房模竖立其中，

还摆放着许多证书，向广大市民证明着自己的实

力。与此同时，展厅外的一块戗牌上印制着数十套

特价房，上面详细标注着特价房的房号、面积、原

价以及特价，特价房的推出，引起了阵阵围观热

潮，在现场，记者看见，许多市民争先恐后地询问

着特价房的相关信息，一些着急的市民看了两眼

后当场表示要订购。

其实，无论走进哪家参展区，都能体会到各参

展商的良苦用心，天润园的欧式装饰风格别具一

格、秦邮嘉园的展区充满绿意……不少市民和购房

者在购房和参观的时候，都对各参展商的布展水平

给予很高的评价。一位正在吃着点心的市民感慨地

说：“看似简单的装饰，却颇具匠心；看似一块小点

心和一杯水，都让我们感觉到了开发商的良苦用

心。”

我们眼中的房交会
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9月29日至10月1日，由市政府主办、市房管局承办，以“魅力邮
城·品质人居”为主题的2012高邮市秋季房产交易会成功举办。据统
计，房交会期间共正式成交商品房109套，成交面积1.17万平方米。另
外，预订212套，预约登记823套，参观人次1万多人。

魅力邮城·品质人居
———2012高邮市秋季房产交易会回眸
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企业形象得到充分展示
刘小茜：扬州瑞华房地产开发有限公司副总经理
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地理位置好 购房人气旺
吕官鹏：“水岸雅居”售楼部销售经理

超300套特价房 存量房

房交会“赚”眼球
房交会期间，有人徘徊于各参展楼盘之间寻觅

中意房源，有人则留心于存量房与特价房的即时行

情，一旦看到中意的房源，立刻与开发商或是市房

管局取得联系。据统计，此次房交会共推出存量房

240套，特价商品房90套，以满足不同层次消费者

的需求。

现场，记者看到不少市民聚拢在存量房与特价

房信息的公示墙前。市民张先生一大早从车逻赶来

参加房交会。他想为儿子结婚买一套房子，刚刚相

中了特价房里的一套顶层带阁楼的户型。“将来可

能会进城跟儿子一起住，考虑到这套特价房面积

大、价格还能再便宜些，有些心动。”张先生说。

记者了解到，“特价房”往往在楼层、户型、面积

等方面存有不同程度的劣势，因而价格比普通商品

房大约便宜近500元/平米，正是这样的差价，吸

引了不少购房者的眼球。与特价房同台唱戏的存量

房亦是此次房交会的一大关注热点。考虑到购房者

的不同需求，市房管局从已备案的房产中介机构提

供的房源中精心挑选出240套存量房供市民选购。

据悉，二次降息以后，今年下半年开始，存量房的成

交量开始走高。

历年来，房交会素有楼市变化“晴雨表”和“风

向标”之称，由此更牵动了购房者的心。市房管局相

关负责人表示，去年下半年开始，楼市宏观调控政

策一直压抑着楼市的整体销售行情，面对困境，只

有一些规模大、资质优、项目地势好的房产开发企

业得以生存。而施工人员工资、建筑材料、地块等价

格的上涨，导致邮城房价依旧坚挺。面对高邮楼市

的下一步行情趋势，该负责人表示，观望氛围已渐

淡，遇到适宜的房源市民可以理性下手。

“水岸雅居”的展位位于展厅正北面，我们的布置轻松随意，偌大的展区摆放

着数张洁白的塑料桌椅，过往行人可以来歇歇脚。现在靠近市中心的楼盘越来越

少，“水岸雅居”占据了极佳的地理位置。房交会最能集中人气，也为买房者和卖

房者搭建了一个非常好的沟通桥梁，房交会开幕第一天上午不到一个小时，我们

就现场卖出了一套房子。房交会期间，我们事先准备的1000多份材料全部发完

了，极大地提高了我们楼盘的知名度。

近年来，楼价越来越高，现在高邮商品住房合同成交均价在4500元左右，好

一点的楼盘已经达到了6000元。很多楼盘二期、三期工程大都在建设之中，拥

有的现房所剩不多，为了让老百姓能买得起房，这次房交会上，我们最大限度让

利给购房者，每平方米优惠100元便是让利活动之一。我们楼盘地理位置好，购

房人气非常旺，我们一点也不担心楼盘的销售量。

我们公司开发的“加洲豪庭”楼盘一期销售已经接近尾声，但此次房交会我们

还是积极前来参展。这次我们的主要目的是展示企业形象，展示我们的“作品”，提

高我们楼盘的知名度，为楼盘二期销售做铺垫。

“加洲豪庭”一期15幢已经全部交付使用，入住率也达到了60%，从一期的销

售情况看，我们的楼盘得到了广大市民的认可。这次我们的展厅布置花费了不少心

血，房交会开幕前一个星期，我们便请专业人士前来布置，还特地在房交会期间现

场烘烤糕点、蛋挞，免费提供给前来看房的广大市民，让他们在品尝过程中加深对

“加洲豪庭”的印象。

我认为这次房交会举办得很成功，虽然我们的二期楼盘还在建设当中，但房交

会期间，已经有不少市民向我们打听开盘的日期及房价等情况，这使得我们对二期

楼盘的销售更有信心。

市民：秦小兵

我一直在上海工作，虽然在高邮已经拥有一套住房，

但看见身边不少亲朋好友都拥有两套房、三套房，心里也

痒痒的。最近两年手头上宽裕了，就动了再买房的心思。

今年开始，只要回高邮，我和爱人就到处看房，前前

后后看了许多楼盘，比来比去，最终也没有拿定主意。听

说国庆节期间高邮要举办房交会，就放下心来等待。

这次房交会，我特地向公司请了一天假，提前一天从

上海回到高邮。房交会不仅让市民对现在的房价有了进

一步的了解，同时也让市民不要再东奔西走地选房、购

房。在这次房交会上，我最终为自己定下了一套120平方

米左右的房子，很是开心。

市民：徐学祥

我很早就盼望这次房交会的举办。儿子结婚时，由于

手头不宽裕，只买了一套80平方米的两居室，而且楼层非

常高，我们上了年岁，爬上去非常吃力。今年年初，我便与

儿子商量，让他们存钱，我们老人贴补一些，帮助他们再买

一套大房子。我和老伴光顾了邮城大大小小售房处，城南

城北不停地跑，累人不说，看花了眼也不知道怎么选，听说

国庆节期间要举办房交会，这让我与老伴松了口气。

我和老伴一家家展台仔细看，一款款房型用心选，一

笔笔房价认真算。几处看下来后，根据儿子现在的经济实

力，我和老伴一致觉得东方御景的一套140平方米的景

观房还不错，儿子回来后，我们一家人还一起到开发现场

看了实房，全家人准备再商议一下就着手购买。
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房交会方便我们购房
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